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au sens des marchés de
son fondateur.

Voici des années qu'il fait
ouvertement le pari d'un
développement sans re-
tenue des marchés émer-
gents et appuie sa gestion
sur un monde en change-
ment. Intuitif, réactif, obs-
tiné aussi, Edouard Car-
mignac a su imposer sa
griffe dans un univers de
la gestion d'actifs ou seu-
les les maisons de taille
conséquente avaient la
capacité de proposer des
produits misant sur le po-
tentiel des marchés étran-
gers. Aujourd'hui, bien
servie par une équipe de
gestion étoffée, des perfor-
mances solides et un staff
commercial stable, cette
maison est en passe de
devenir une marque.

Par dilleurs, Carmignac
Gestion a axé depuis l'ori-
gine son développement
commercial sur la distri-
bution externe, et notam-
ment les conseillers indé-
pendants.

En la consacrant cette an-
née encore comme leur so-
ciété de gestion prég,
ces mémes conseille i
rendent donc la monnaie
de cet engagement sans
faille. La preuve : 91 % des
conseillers ayant répondu
& notre enquéte distri-
buent & leurs clients des
produits Carmignac.

Sur la deuxiéme marche,
tout comme l'an dernier,
DNCA Finance, une struc-
ture réputée pour son ap-
proche prudente de l'in-
vestissement. Dans un
contexte de marché agité,
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Entité

Carmignac Gestion
DNCA Finance
Financiére de I’Echiquier
Edram

Rothschild & Cie Gestion
UFG - LFP Convictions AM
Rouvier Associés
Franklin Templeton
Tocqueville Finance
Oddo AM

Comgest

Mandarine Gestion
Alienor Capital

Amundi

Dorval Finance

Black Rock

M&G Investments
Metropole Gestion
Fidelity

AXA IM

KBL Richelieu

Hixance AM

OFI AM

Cam Gestion

Moneta AM

Sycomore AM

HSBC

Pastel & associés

Rivoli Fund

East Capital
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Entité

Adequity
Privalto
Equitim

O0ddo

Exane
Primonial
Commerzbank
Edrim

Barclays
Robeco Gestion
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Skandia, qui progresse
par rapport & l'an passé,
ou encore Nortia qui ga-
gne deux places pour se
placer en cinquiéme po-
sition, juste devant Swis-
sLife et Sélection R. Une
hiérarchie que l'on retrou-
ve également au sein des
contrats d'assurance vie
les plus distribués par les
conseillers indépendants.
Le phénoméne de conso-
lidation entamé parmi les
plates-formes (Sélection R
et 1818 Partenaires, Cholet-
Dupont et UFG-LFP...) de-
vrait trés largement contri-
bué a modifier les résultats
I'année prochaine. A suivre,
donc.

Les plates-formes
bancaires

Méme constat pour cette ca-
tégorie qui devrait connai-
tre des changements ma-
jeurs durant les prochains
mois.

En attendant, les acteurs
«classiques» conservent
leurs places en dépit d'un
changement notoire : la
fin des activités de R
On line. Du coup, deé-
tités comme 1818 Pafte-
naires et Cholet Dupont
grimpent d'un rang.

Les notes qualitatives res-
tent pour leur part dans la
moyenne observée au fil
des ans dans ce secteur
qui constitue avant tout
un important travail ad-

ministratif (back et mid-
dle-office).

L'épargne salariale
On reprend quasiment les
mémes que l'an passé.
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Entité

La Référence Pierre
Perl

Cogedim

Ecofip

GFE

Alain Crenn
Anjalys

Bouygues

Pierre & Vacances
UFG

Vinci

Valorisimmo
Océorane
Interinvest

SAS Médicis

CIR

Conseil Investissement
Mascareignes

3D Selection

GDP Vendome
Nexity

Eiffage

Starinvest
Gesdom

Icade

France Epargne

Entité

Cerenicimo

Primonial

I Selection

Selection R Immobilier
Financiére Magellan
Fidexi

Selectys
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Voila plusieurs années a
présent, que les disposi-
tifs d'épargne salariale
font partie intégrante de
l'offre des conseillers in-
dépendants.

Pour autant, ils ne consti-
tuent pas un argument &
forte valeur ajoutée pour
les distributeurs. Les en-
tités présentes sur ce cré-
neau ont donc toute légi-
timité pour conserver leur
place. A noter cependant
que l'écart se creuse entre
le premier, Eres Debory, et
les poursuivants.

Les gestionnaires de Fip,
FCPI et Sofica

Les errements du législa-
teur durant 'automne der-
nier ne laissaient guere
augurer une bonne année
pour les gestionnaires de
ces produits.

Pour autant, les premiéres
indications en termes de
collecte laissent a penser
que les conseillers finan-
ciers ont continué a distri-
buer ces produits & forte
valeur ajoutée fiscale.
Toutes les entités figurant
dans le palmarés ont un
trait commun : leur indé-
pendance capitalistique.
Les premiéres places re-
viennent a des acteurs al-
liant une offre ciblée et une
forte dynamique commer-
ciale.

Concernant les Sofica, seu-
les deux entités ont été
retenues par les conseil-
lers ayant participé a cette
étude. La premiére place
revient @ A Plus Finance
qui, & travers ce produit,
joue clairement la carte

L es éditeurs

e ¢ (e logiciels

Entité

Back

Office

Harvest
CGP Land
AMC

Fvi
Fractal
ID Soft
PM&T

de la diversification. Une straté-
gie qui semble appréciée par les
conseillers en dépit d'une offre en
nombre de parts trés restreinte.

Les gestionnaires de SCPI

La pierre-papier fait partie inté-
grante de l'offre des conseillers.
Quelques surprises au sein de ce
classement. Les leaders (Sofidy et
UFG-LFP REIM) conservent leurs
places. Mais juste derriére, Primo-
nial et Ciloger se hissent parmi
les entités favorites.

Les plates-formes et montages
immobiliers

Place aux spécialistes | Dans le
domaine des plates-formes immo-
biliéres, les premiéres places ne
reviennent qu'a des spécialistes
de la pierre, a savoir des entités
capables de pouvoir réaliser des
sélections de programmes — avec
ou sans dispositif fiscal spécifi-
que -, en assurer la commerciali-
sation et l'administration. Cereni-
cimo maintient sa premiére place

Retrouvez sur www.gestiondefortune.com l'intégralité de la remise des

prix en vidéo.
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et devrait par ailleurs communi-
quer prochainement des chiffres
de collecte en forte progression.

Pour les montages immobiliers,
le classement fait preuve d'une
grande dispersion entre les ac-
teurs nationaux et locaux de
méme qu'entre les entités propo-
sant principalement des opéra-
tions a fort effet de levier fiscal.

Les éditeurs de logiciels

Pour cette catégorie initiée dans
cette édition, deux acteurs émer-
gent du lot a savoir Harvest et
CGP Land.

Si le premier est également trés
présent, et depuis de nombreuses
années dans les réseaux bancai-
res, le second s'est spécifique-
ment créé pour les structures in-
dépendantes.

Enquéte réalisée du 15 novembre
au 15 décembre 2010.
Commentaires rédigés

par la rédaction
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